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KARTA PRZEDMIOTU


	
	
	Komentarz

	Nazwa przedmiotu
	[bookmark: _GoBack]Międzynarodowe prawo handlowe
	Podajemy pełną nazwę przedmiotu.

	Kod przedmiotu
	
	Pole wypełnia instytutowy koordynator systemu USOS

	
1. INFORMACJE OGÓLNE O PRZEDMIOCIE

	

	Kierunek studiów
	Politologia
	Nazwa kierunku studiów – wybieramy spośród realizowanych w Instytucie:
 Bezpieczeństwo międzynarodowe, Dziennikarstwo i komunikacja społeczna, Politologia, Stosunki międzynarodowe, Zarządzanie informacją w nowych mediach

	Forma studiów
	Studia stacjonarne
	Studia stacjonarne lub niestacjonarne

	Poziom studiów
	Uzupełniające magiasterskie
	Wpisujemy poziom studiów tzn. Studia licencjackie, studia uzupełniające magisterskie lub studia doktorancje

	Rok i semestr/y studiów
	letni
	W zależności od umiejscowienia przedmiotu w siatce studiów podajemy jego umiejscowienie w formacie:
Rok I, semestr I lub Rok II, semestr IV 

	Profil studiów
	Profil ogólnoakademicki
	

	Forma zaliczenia zajęć
	egzamin
	Wybieramy z listy:
Zaliczenie
Zaliczenie z oceną
Egzamin

	Liczba punktów ECTS
	5
	Podajemy liczbę punktów ECTS przyznaną danemu przedmiotowi

	Specjalność
	
	Jeżeli przedmiot realizowany jest w ramach specjalności podajemy jej pełną nazwę

	Jednostka prowadząca przedmiot
	Instytut Politologii
Uniwersytetu Opolskiego
	

	Koordynator przedmiotu
	Prof. UO dr hab. Sylweser Gardocki
	Podajemy dane osoby, która jest odpowiedzialna za przygotowanie karty i prowadzenie całego przedmiotu 

	Kontakt do koordynatora
	sgardocki@uni.opole.pl
	Podajemy adres mailowy do koordynatora przedmiotu





	
2. CHARAKTERYSTYKA PRZEDMIOTU

	

	Język wykładowy
	polski
	Do wypełnienia: Język polski, Język angielski, Język niemiecki etc.

	Wymagania wstępne
	brak
	Wskazujemy następstwo przedmiotów tzn. czy uczestnictwo uzależnione jest od zaliczenia innego przedmiotu na wcześniejszych latach innych zajęć. Należy zajrzeć do programu studiów, by sprawdzić czy następstwo występuje! Można również wskazać konkretne umiejętności i kompetencje, które należy posiadać, by uczestniczyć w zajęciach.

	Cele przedmiotu
	Międzynarodowe prawo handlowe jest dyscypliną prawniczą, której przedmiotem są stosunki prawne powstające w międzynarodowych stosunkach handlowych pomiędzy podmiotami prawa prywatnego. Celem prowadzonego przemiotu jest zapoznanie studentów z cechami charakterystycznymi tych stosunków tj. jest profesjonalizm podmiotów, które są ich stronami oraz występowanie tzw. elementu obcego, który wymaga rozstrzygania dodatkowych problemów takich jak kwestia prawa właściwego, czy jurysdykcji sądu krajowego określonego państwa. Studenci zdobędą wiedzę dotyczącą podstawowych konstrukcji i zasad prawa zobowiązań takich jak na przykład konstrukcja stosunku obligacyjnego, problematyka związana z wykonaniem zobowiązań, skutki niewykonania lub nienależytego wykonania zobowiązań, przekaz jako jedna z podstawowych konstrukcji dla rozliczeń finansowych w międzynarodowych stosunkach handlowych oraz zasada pacta sunt servanda, klauzula rebus sic stantibus.
	Podemy w skrótowej formie INTENCJE PROWADZĄCEGO ZAJĘCIA. Podajemy kilka (do maksymalnie pięciu) celów, które muszą być przedstawione w zwięzły sposób. Dostarczamy w tym polu najistotniejszych informacji o naszym pomyśle na przeprowadzenie zajęć (czemu one mają służyć, jakie zadanie mają spełnić).

Proszę pamiętać o zależności: CEL przedmiotu wyznacza METODĘ realizacji zajęć i EFEKTY, które studenci osiągną.  



	Formy zajęć
	1 i 3
	Podajemy wszystkie przypisane do danego przedmiotu - wybieramy z listy: 
1. Wykład (bez dopisku lub z uszczegółowieniem: specjalistyczny, monograficzny), 
2. Ćwiczenia (bez dopisku lub z uszczegółowieniem audytoryjne, multimedialne, praktyczne, projektowe, terenowe);
3. Konwersatorium;
4. Pracownia specjalistyczna; 
5. Seminarium dyplomowe; 
6. Praktyka zawodowa; 
7. Projekt; 
8. Warsztaty; 
9. Zajęcia praktyczne. 

Co istotne, wybrana forma (lub formy zajęć) muszą zostać zrealizowane na zajęciach.

	Sposób realizacji zajęć
	1
	Wybieramy z listy:
1. Zajęcia w pomieszczeniu dydaktycznym UO;
2. Zajęcia poza pomieszczeniami dydaktycznymi UO (podać gdzie);
3. Zajęcia on-line.

	Metody dydaktyczne
	Wykład, praca z książką, poszukiwanie rozwiązania konkretnei problemu teoretycznego, dyskusja
	Pamiętając o potrzebie WERYFIKACJI EFEKTÓW podajmy te metody, które możemy uzuznać za pomocne dla realizacji celów przedmiotu. 

Na podstawie: F. Bereźnicki, Podstawy dydaktyki oraz C. Kupisiewicz, Dydaktyka ogólna:

Propozycje: Pokaz, wykład-prelekcja, lektura, projekcja filmowa, oglądanie materiałów audiowizualnych, obserwacja, praca z książką, eksperyment, wycieczka, samodzielna praca studentów, poszukiwanie rozwiązania konkretnego problemu teoretycznego lub praktycznego, projekt badawczy, dyskusja, dyskusja panelowa, dyskusja okrągłego stołu, symulacja, negocjacje, gry zespołowe, gry komputerowe, inscenizacja, burza mózgów, wystawa-ekspozycja, referat, prezentacja multimedialna etc.

	Treści programowe
	
1.	Pojęcie   międzynarodowego   prawa   handlowego;   Przegląd   źródeł   międzynarodowego   prawa
handlowego

2.	Podstawowe zagadnienia związane z zawieraniem umów w obrocie międzynarodowym
3.	Podmioty występujące w międzynarodowym obrocie handlowym:
4.	Ogólna problematyka transakcji międzynarodowych
5.	Umowy handlu zagranicznego:
6.	Sposoby zawierania umów międzynarodowych w tym według Konwencji Wiedeńskiej
7.	Giełdy towarowe oraz giełdy papierów wartościowych - ich rola i organizacja
8  Międzynarodowa sprzedaż towarów.
9. Operacja rozliczeniowe i zabezpieczające w obrocie międzynarodowym
10. Rozstrzyganie sporów wynikających z transakcji międzynarodowych; arbitraż międzynarodowy
	W zwięzły sposób przedstawiamy podstawowe treści, które zostaną zrealizowane. Treści prosimy uogólniać na poziomie danego przedmiotu; bez rozbicia na poszczególne formy (wykłady, ćwiczenia etc.).  

	Wykaz
literatury podstawowej
	•	red. nauk M. Pazdan, Międzynarodowe prawo handlowe - najnowsze wydanie 
•	W. Popiołek (red.), System Prawa Prywatnego. Tom 9. Międzynarodowe prawo handlowe, Warszawa
październik 2013
•	A. Szumański, P. Nowaczyk, M. Szymańska, Regulamin Arbitrażowy UNCITRAL. Komentarz, Warszawa 2011
•	W. Budzyński, Umowy w handlu krajowym i zagranicznym, Warszawa 2012
•	A. Kidyba, Prawo handlowe, Warszawa 2016
•	K.Kruczalak, Umowy w obrocie handlowym krajowym i międzynarodowym, W-wa 2000
•	W.Kocot, Zawieranie umów sprzedaży według Konwencji Wiedeńskiej, Warszawa 1998
•	R. Goode, H. Kronke, E. McKendrick, J. Wool: Transnational Commercial Law. International Instruments and commentary, Oxford 2012
•	B. Fuchs, Lex mercatoria w międzynarodowym obrocie handlowym, Kraków 2000
•	Izabela Heropolitańska, Weksel w obrocie,gospodarczym, Warszawa 2015
•	Jarosław Hermanowski, Handel Zagraniczny. Poradnik. Zielona Góra 2010
•	J.Hermanowski, D.J. Jastrzębski, Umowy sprzedaży i dostawy w obrocie międzynarodowym,
1999, Warszawa
•	A. Całus, Prawo cywilne i handlowe państw obcych, Warszawa 1985
•	K. Kruczalak, Prawo handlowe, zarys wykładu, Warszawa 2008
•	J. Jakubowski, M.Tomaszewski, A.Tynel, A.W.Wiśniewski Zarys międzynarodowego prawa
handlowego, Warezawa 1983
•	Alicja Mól, Pojęcie i znaczenie alternatywnych metod rozstrzygania sporów, PPH 12/2001
•	Jerzy Rajski, Klauzule siły wyższej, PPH 2/99
•	Jerzy Rajski, Klauzule hardship w międzynarodowym obrocie gospodarczym, PPH 3/99
•	Jerzy Rajski, Regulamin ADR Międzynarodowej Izby Handlowej z 200lr. PPH 11/01
•	Andrzej Blajer Płatności dokumentowe: akredytywa i inkaso w: Informator
eksportera-importera, Warszawa 1997
•	Stanisław Gurgul, Prawo upadłościowe i układowe, komentarz. Warszawa 2003
•	Prawo upadłościowe i naprawcze, Dz.U. z 2016 r. poz. 2171
•	ustawa z dnia 15 maja 2015 roku Prawo restrukturyzacyjne, Dz.U. z 2016 r. poz. 1574
•	Konwencja Narodów Zjednoczonych o umowach międzynarodowej sprzedaży towarów Wiedeń
11 kwietnia 1980, Dz.U. 1997 Nr 45, poz. 286
•	Konwencja o przedawnieniu roszczeń w międzynarodowej sprzedaży towarów, Nowy Jork 14 czerwca 1974, Dz.U. 1997 Nr 45, poz. 282
•	Konwencja Nowojorska o uznawaniu i wykonywaniu zagranicznych orzeczeń arbitrażowych,
Nowy Jork ,10 czerwca 1958, Dz.U. 1962 Nr 9, poz. 41
•	Konwencja europejska o międzynarodowym arbitrażu handlowym, Genewa 21 kwietnia 1961, Dz.U. 1964 Nr 40, poz. 270
•	Konwencja o rozstrzyganiu w drodze arbitrażu sporów cywilnoprawnych wynikających ze
stosunków współpracy gospodarczej i naukowo-technicznej, Moskwa 26 maja 1972,
Dz.U. 1974 Nr 7, poz. 37
•	Konwencja waszyngtońska z 18 marca 1965 r. o rozwiązywaniu sporów dotyczących inwestycji
pomiędzy państwami a podmiotami o obcej przynależności państwowej
	Weźmy pod uwagę:
1. aktualność i dostępność w naszej bibliotece pozycji;
2. możliwość przyswojenia przez studentów poszczególnej liczby pozycji;
3. punkty ECTS, wyznaczające czas poświęcony na lekturę.

	Wykaz
literatury uzupełniającej
	•	Klemens Białecki, Operacje handlu zagranicznego, PWE, 2002
•	Andrzej Blajer, Przegląd rozliczeń międzynarodowych dla 140 krajów świata, w Informator
eksportera-importera, Warszawa 1997
•	J.Rajski, Prawo o kontraktach w obrocie gospodarczym, Warszawa 2002
•	J.Narnitkiewicz, Próba charakterystyki i określenia prawa handlowego, PPH 1/92
•	A.Brzozowski, Wpływ zmiany okoliczności na zobowiązania w obrocie gospodarczym. Klauzule
umowne. „PUG" 1-4/91
•	J.Kaczor, Wniesienie know-how do spółki z o.o. PPH 5/99
•	J.Rajski, Nowe wyzwania wobec sądów arbitrażowych, PPH 2/01
•	J.Rajski, A Szumański, Nowe polskie prawo spółek handlowych, PPH 1/01
•	B.Górska, Spółka partnerska w prawie niemieckim i w polskim KSH, PPH 3/01
•	P.Bielecki, Pełnomocnictwo handlowe, PPH 5/01
•	Michał Bieniak, Spółka komandytowo-akcyjna w kodeksie spółek handlowych na tle regulacji włoskiego kodeksu
cywilnego, PPH 12/00
•	Niemieckie ustawy o spółce z o.o. i spółce akcyjnej, z wprowadzeniem Marcusa Lutter'a, Warszawa 1999,
	





	
3. EFEKTY KSZTAŁCENIA

	Podajemy oczekiwane przez nas efekty kształcenia, które student osiągnie po zrealizowaniu przedmiotu. Istotne:
1. liczba efektów dla przedmiotu zawiera się w przedziale 5-9;
2. staramy się większy nacisk położyć na kategorię umiejętności;
3. pamiętajmy, iż efekty przedmiotowe muszą być osadzone w efektach kierunkowych;
4. każdy efekt musi być OSIĄGALNY dla najsłabszego studenta.


	KOD
	WIEDZA
	Słowa kluczowe:
nazywa, definiuje, wymienia, opisuje, wyjaśnia, tłumaczy, identyfikuje, rozpoznaje, streszcza, charakteryzuje, rozróżnia, uzupełnia, ilustruje, przedstawia etc.

	W_01
	zna w stopniu pogłębionym narzędzia, metody i techniki pozyskiwania danych oraz rozwiązywania konkretnych problemów z zakresu międzynarodowego prawa handlowego (w tym teoretyczne aspekty dotyczące rozwiązywania kazusów)
	

	W_02
	zna i rozumie metody analizy i interpretacji dokumentów publikowanych przez instytucje międzynarodowe, w tym unijne, i krajowe, a także dokumenty dotyczące przedsiębiorstw
	

	
	
	

	
	
	

	
	UMIEJĘTNOŚCI
	Słowa kluczowe:
rozwiązuje, konstruuje, porównuje, klasyfikuje, porządkuje, wybiera sposób, projektuje, proponuje alternatywne rozwiązania, organizuje, planuje, dowodzi, wyprowadza wnioski na podstawie twierdzeń, przewiduje, weryfikuje, analizuje, wykrywa, ocenia, szacuje, argumentuje sądy, ustala kryteria, rozpoznaje motywy lub przyczyny, poddaje krytyce, dyskutuje etc.

	U_01
	analizuje podstawowe instytucje międzynarodowego prawa handlowego
	

	U_02
	dszukuje i analizuje akty prawa międzynarodowego oraz akty prawa krajowego oraz kontrakty
	

	U_03
	potrafi zredagować obszerną analizę prawną z wykorzystaniem omawianych na wykładzie metod i technik (przygotowywanie obszernych rozwiązań kazusów omawianych na zajęciach)
	

	U_04
	potrafi, z wykorzystaniem różnych źródeł i technik, pozyskiwać, selekcjonować i krytycznie analizować informacje potrzebne dla rozwiązania problemów z zakresu międzynarodowego prawa handlowego

	

	
	KOMPETENCJE SPOŁECZNE
	Słowa kluczowe:
zachowuje ostrożność/krytycyzm w wyrażaniu opinii, dyskutuje, zachowuje otwartość na..., pracuje samodzielnie, wykazuje kreatywność w..., pracuje w zespole, kieruje pracą zespołu, pełni funkcje kierownicze, troszczy się o..., dba o..., wykazuje odpowiedzialność za..., angażuje się w..., przestrzega poczynionych ustaleń, chętnie podejmuje się..., jest zorientowany na..., docenia, akceptuje, jest wrażliwy na..., dąży do... etc.

	K_01
	jest przygotowany do wykonywania zadań profesjonalnych wymagających kompetencji w zakresie międzynarodowego prawa handlowego
	

	K_02
	jest przygotowany do kontynuacji edukacji na studiach podyplomowych w tym zakresie
	

	K_03
	jest przygotowany do współpracy i przyjmowania różnych ról w ramach zespołów ludzkich, aktywnie współdziała z innymi na rzecz osiągnięcia wspólnie określonego celu; rozumie dynamikę i podstawowe mechanizmy zarządzania procesem pracy grupowej; potrafi właściwie określić priorytety służące realizacji określonego przez siebie lub innych zadania (rozwiązywanie kazusów w grupach 3-5 osobowych
	

	...
	
	





	
3.1. METODY OCENY EFEKTÓW KSZTAŁCENIA

	
Wstawmy „X“ w polu OBOK danej metody, jeżeli ją wykorzystujemy przy wystawieniu oceny.

Co istotne, dana metoda weryfikacji efektów kształcenia musi być zrealizowana, a materiały zarchiwizowane (testy, kolokwia, prezentacje etc.)

	Egzamin ustny
	
	

	Egzamin pisemny
	X
	

	Projekt
	
	

	Kolokwium
	
	

	Zadania domowe
	
	

	Referat / sprawozdanie
	
	

	Prezentacja multimedialna
	
	

	Dyskusja
	
	

	Inne
	
	

	
3.2. KRYTERIA OCENY EFEKTÓW KSZTAŁCENIA

	
Określmy wymagania, które należy spełnić, by dostać daną ocenę.

Porada: spróbujmy podawać wartości w procentach do danego kryterium, gdyż najłatwiej jest je wyegzekwować. Unikajmy wartościowania subiektywnego.

W – Wykład (egzamin, jeżeli dla danego przedmiotu jest przewidziany);
Ćw – Ćwiczenia;
K/L – Konwersatorium lub Laboratorium.

	
	W (egz.)
	Ćw
	K/L
	

	na ocenę 3.0
	50 proc
	nd
	50 proc
	

	na ocenę 3.5
	60 proc
	nd
	60 proc
	

	na ocenę 4.0
	70 proc
	nd
	70 proc
	

	na ocenę 4.5
	75 proc
	nd
	75 proc
	

	na ocenę 5.0
	80 proc
	nd
	80 proc
	





	
4. NAKŁAD PRACY STUDENTA WYRAŻONY 
W PUNKTACH ECTS

	Wyliczamy obciążenie studenta, czyli przeliczamy punkty ECTS na konkretny rodzaj aktywności zgodne ze wzorem:

1 pkt ECTS = 25 godzin pracy
2 pkt. ECTS = 50 godzin pracy;
3 pkt. ECTS = 75 godzin pracy;
4 pkt. ECTS = 100 godzin pracy;
5 pkt. ECTS = 125 godzin pracy;

Udział w zajęciach dydaktycznych – sumaryczny wymiar dla wszystkich form zajęć przewidziany dla danego przedmiotu

Udział w konsultacjach – jeżeli przewidujemy obecność studentów na konsultacjach – spróbujmy przeliczyć ich wymiar godzinowy na jednego studenta;

Zaliczenie zajęć – jak długo będzie trwało (z uwzględnieniem wszystkich form zaliczeń – kolokwium, egzaminu etc.)

Przygotowanie studenta do zajęć – spróbujmy oszacować, ile godzin studentom zajmie czytanie tekstów, realizacja zadań domowych, praca nad realizacją projektów.

Przygotowanie studenta do zaliczenia/egzaminu – spróbujmy oszacować, ile godzin studentom zajmie proces przygotowywania się do wybranej przez nas metody sprawdzania realizacji efektów kształcenia.

UWAGA: Dążymy do sytuacji, w której udział pracownika przy realizacji zajęć jest WIĘKSZY niż udział STUDENTA!


Przykładowo: przedmiot posiada przypisany poziom 5 pkt ECTS. Oznacza to, że w tabeli musimy rozpisać 125h pracy studenta np.

Udział w zajęciach: 60h (wykład 30, ćwiczenia 30);
Udział w konsultacjach: 5h (jeżeli każdy student musi wziąć w nich udział!);
Zaliczenie zajęć: 15h (egzamin pisemny: 5h, gzamin ustny będzie trwał 10h);
Przygotowanie studenta do zajęć: 30h (czytanie tekstów na każde zajęcia + przygotowanie prezentacji multimedialnej);
Przygotowywanie się studenta do zaliczenia/egzaminu: 40h.

	Działanie
	Obciążenie godzinowe
	

	Udział w zajęciach dydaktycznych określonych w planie studiów
	30 h
	

	Udział w konsultacjach
	2 h
	

	Zaliczenie zajęć
	3h
	

	Przygotowanie studenta do zajęć 

	50h
	

	Przygotowanie studenta do zaliczenia/egzaminu
	40h
	




Karta Przedmiotu, obowiązująca w Instytucie Politologii UO od roku akademickiego 2015/16.
Przygotowana przez IZDJK IP UO na podstawie analizy dobrych praktyk innych jednostek akademickich i wymiany wzajemnych doświadczeń m.in. z UJK, UWr, UWM, a także zaleceń MniSW i PKA.
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